JAK SKUTECZNIE
SPRZEDAWAC W
CHINACH?

PRZYIDZ | POROZMAWIAJ Z EKSPERTAMI!
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9:30 -10:00
10:00 - 10:15
10:15 - 11:45
11:45 - 12:45
12:45 - 13:45
13:45 - 14:45
14:45 - 15:00

PROGRAM

Rejestracja / kawa powitalna

Oficjalne powitanie i rozpoczecie szkolenia, Andrzej Szewczyk
- Wicedyrektor Departamentu Promocji Gospodarczej

Jak opracowac strategie sprzedazy w Chinach?
Bartosz Ziotek - CEO, Amber Global Consulting

- Jak rozpoczg¢ eksport do Chin?

- Kanaty dystrybucji tradycyjnej.

- Kanaty dystrybucji e-commerce.

- Szanse dla polskich produktéw premium na rynku chinskim.

- Oczekiwania konsumentéw chinskich.

. Szanse i wyzwania dla europejskich MSP: strategie biznesowe.
wprowadzenia produktu na rynek chinski.

- Polityka cenowa i jakosciowa.

Przerwa na lunch (we wtasnym zakresie)

Eksport produktow do Chin - wprowadzenie towaru na rynek
chinski.

Anthony Chiu - Dyrektor operacyjny, Fundacja Jedwabny Szlak

. Dostosowanie oferty produktowej.
- Przygotowanie produktu do sprzedazy na rynku chinskim.
- Podstawowy marketing marki.

Ochrona znaku towarowego, etykietowanie produktow i
wspotpraca z chinskim partnerem

Marek Orzechowski - Doradca Zarzadu ds. Rynkéow Azjatyckich,
Action

- Na co zwroci¢ uwage przy wspoétpracy z partnerem chinskim.
- Réznice kulturowe i wynikajgca z tego potrzeba
réznorodnosci oferty polskiego przedsiebiorcy.

- Ochrona wtasnosci intelektualnej i znaku towarowego.

- Wymagania dotyczagce znakowania na opakowaniach
produktéw importowanych do Chin.

- Tworzenie spdjnej sieci lokalnych importerow i
dystrybutorow.

SesjaQ & A

FORMULARZ

REJESTRACYJNY



http://www3.paiz.gov.pl/konferencje/?eksport_do_Chin

