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Otworz sie na nowe rynki i rozwijaj swoja firme

2 pazdziernika, Lublin
Hotel Europa, ul. Krakowskie Przedmiescie 29
Godz: 14:45 - 18:00

Polski eksport do strefy euro stabnie (na przestrzeni ostatniego roku obserwujemy spadek z 56% do 53% udziatu w caltosci
polskiego eksportu). Jezeli polska gospodarka ma dalej rosnac —ijezeli polsey eksporterzy maja w dalszym ciagn sie
rozwijaé - musza zaczaé szukaé nowych rynkéw.

Wielka Brytania, mimo kryzysu, stanowi stabilny i elastyczny rynek dla polskiego eksportu (obecnie 6,6% calego
polskiego eksportu). Zjednoczone Krélestwo — dzieki swoim doswiadczeniom oraz powiazaniom gospodarczym - stanowi
w Europie naturalne wrota na odlegle, czesto jeszeze egzotyczne dlanas rynki.

Tej jesieni, Brytyjsko-Polska Izba Handlowa (BPCC), Lewiatan wraz z ekspertami z HSBC, Raben Group oraz Accace,
organizuja seminaria eksportowe dla srednich i duzych polskich eksporterdw. Spotkania maja na celu pokazaé
przedsiebiorcom korzysei ptynace z dywersyfikacji rynkéw zbytu.

Na przyktadze takich kerunkéw eksportu, jak Wielka Brytania, kraje Europy Srodkowo-Wschodniej (w tym Ukraina) oraz
rynki azjatyckie (w szczegdlnosei Chiny oraz Indie) eksperci podziela sie prakty cznymi doswiadczeniami, jak bezpiecznie i
optymalnie finansowo zaistnie¢ na nowych rynkach. Zespol UKTI (UK Trade & Investment ) Brytyjskiej Ambasady
przedstawi role Wielkiej Brytanii, jako swoistego oknana $wiati centra inwestycyjnego oraz pokaze korzysei dla polskich
firm, ktére zdecyduja sie przeprowadzi¢ zagraniczna ekspansje poprzez Wielka Brytanie.

Spotkania informacyjne beda mie¢ miejsce glownie w centrach logistycznych Raben Group, zlokalizowanych w catej
Polsce (Lublin, Blonie k. Warszawy, Gadki k. Poznania, Wroctaw, Straszyn k. Gdanska, Cholerzyn k. Krakowa, Chorzéwi
Strykéw). Na spotkaniach zaprezentowane zostanie, jak skutecznie wykorzystac takie narzedzia biznesowe, jak analiza
rynku, finansowanie handlu, rozwiazania logisty czne, optymalizacja podatkowo-celna. Seminaria laczy¢ beda podejscie
strategiczne z praktycznym know-how dla polskich eksporterdw.

Na seminaria zapraszamy osoby majace wplyw na polityke eksportowa firmy: prezesow, wlascicieli, przedstawicieli kadry
zarzadzajacej, strategow, dyrektorow, menedzerow ds. eksportu, logistyld oraz dyrektorow finansowych. Spotkania
kerowane sa do érednich i duzych firm zainteresowanych poszerzeniem lub rozpoczeciem dziatalnosci eksportowej.
Pierwsze nadchodzace spotkanie:

2 pazdziernika, Lublin

Hotel Europa, ul. Krakowskie Przedmiescie 29
Godz: 14:45 - 18:00

Rejestracja
Otwarcie spotkaniai powitanie — Michat Dembinski, Dyrektor ds. Strategii, BPCC
15:30-16:05 Dlaczego polskie firmy powinny siegac po nowe rynki eksportowe, Lewiatan
16:05-17:05  Jak optymalizowaé eksport?
Finansowanie eksportu na nowe rynki - Andrzej Puta, Dyrektor Departamentu Finansowania Handlu,
HSBC Bank Polska S.A.
Podatld i cla: jak sprostaé wyzwaniu? - Accace
Transport produktéw: rozwiazania logistyczne dla eksporteréw - Raben Group

17:05-17:20  Wielka Brytania jako rynek zbytu, okno na swiat oraz hub inwestyeyjny - Martin Oxley, UKTI

17:20-18:00  Networking oraz indywidualne spotkania z ekspertami

W przypadku zainteresowania uczestnictwem w dniu 2 pazdziernika w Lublinie prosimy o email z potwierdzeniem na
adres: info@bpecc.org.pl.

Kolejne spotkania:

g pazdzernika, Blonie k. Warszawy
16 pazdziernika, , Gadki k. Poznania
23 pazdziernika, Wrocltaw

6 listopada, Straszyn k. Gdanska

13 listopada, Cholerzyn k. Krakowa
20 listopada, Chorzéw

27 listopada, Strykow

Patroni BPCC: HSBC: Jones Lang LaSalle; Linkd Towarzystwo Ubezpieczen S.A.: PwC Polska: Tesco Polska

Aby nie otrzymywad wiecej informagi od nas, uzyj tege links
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